IMPRESE E IMPRENDITORI ITALIANI

IN SLOVACCHIA

in collaborazione con la Camera di Commercio Italo-Slovacca
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EXPO Incheba (2007). Da sinistra: Dana Hlavenkova, il Segretario Generale della CAMIT Alessandro Villa, il Vicepresidente della
CAMIT Gianni Papa, 'Ambasciatore Antonino Provenzano, limprenditore Massimo Calearo ed il manager Jean Lopez.

EXPO Incheba (2007). Zlava: Dana Hlavenkova, generalny tajomnik TSOK Alessandro Villa, viceprezident TSOK Gianni Papa, velvys-
lanec Antonino Provenzano, podnikatel Massimo Calearo a manazér Jean Lopez.

Dal 1993 ad oggi, le relazioni economiche tra
Italia e Slovacchia hanno conosciuto uno stra-
ordinario sviluppo. Linterscambio ha supera-
to nel 2022 gli 8 miliardi di euro, in aumento
rispetto al periodo precedente la pandemia.
Oltre 400 aziende italiane operano nel Paese,
impiegando circa 20.000 addetti e collocando
Ultalia tra i principali investitori esteri. Ma come
si sono sviluppati questi intensi rapporti? Quale
é stata l'evoluzione della presenza delle impre-
se italiane nel Paese? Quali sono state le prin-
cipali sfide e quali le prospettive per il futuro?
Lo abbiamo chiesto al Presidente della Camera
di Commercio Italo-Slovacca (CAMIT), Rober-
to Vercelli e ad alcuni dirigenti ed imprenditori
italiani operanti in Slovacchia.

Nel ricostruire la storia della presenza delle
relazioni economico-commerciali tra i due Pa-
esi, il Presidente della CAMIT Roberto Vercelli
ricorda come a partire dal 1993 si siano crea-
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te molte opportunita per le aziende straniere:
“In tale periodo si & avviato un processo volto a
consentire alla Slovacchia di beneficiare appieno
delle relazioni con altri partner internazionali. Gli
imprenditori italiani che arrivavano nel Paese si
trovavano dinnanzi a condizioni ben diverse ri-
spetto a quelle attuali e non mancavano le dif-
ficolta. Tuttavia, quando un imprenditore riusciva
ad importare un prodotto ancora non presente
nel mercato locale, si trovava dinnanzi ad una
concreta e promettente possibilita di business. In
quegli anni veniva premiato chi aveva l'audacia
di concretizzare le proprie intuizioni. Si trattava
di aziende guidate da imprenditori coraggiosi, che
comprendevano l'importanza e il valore di entra-
re in nuovi mercati, molto vicini al Nord d’Italia,
capitani d’impresa che avvertivano il potenziale
della nuova Europa che si sarebbe presto svilup-
pata verso est”.



TALIANSKE FIRMY A PODNIKATELIA

NA SLOVENSKU

v spoluprdci s Taliansko-slovenskou obchodnou komorou

Assemblea Generale della CAMIT (2012). Da sinistra: il Presidente della Camit Ignacio Jaquotot ed il Segretario Generale
Giorgio Dovigi.
Valné zhromazdenie TSOK (2012). Zlava: prezident TSOK Ignacio Jaquotot a generalny tajomnik Giorgio Dovigi.

Od roku 1993 dodnes zaznamenali hospodarske
vztahy medzi Talianskom a Slovenskom mimo-
riadny rozvoj. Vzajomnda obchodna vymena v ro-
ku 2022 presiahla 8 miliard eur, ¢o predstavuje
narast v porovnani s obdobim pred pandémiou.
V' krajine p&sobi viac ako 400 talianskych pod-
nikov, ktoré zamestnavaju priblizne 20 000 pra-
covnikov a zaraduju Taliansko medzi hlavnych
zahrani¢nych investorov. Ako sa vsak tieto in-
tenzivne vztahy vyvijali? Ako sa rozvijala pritom-
nost talianskych firiem v krajine? Aké boli hlavné
vyzvy a aké su vyhliadky do buddcnosti? Opytali
sme sa na to Roberta Vercelliho, prezidenta Ta-
liansko-slovenskej obchodnej komory (TSOK),
a niektorych talianskych vrcholovych manazérov
a podnikatelov posobiacich na Slovensku.

Pri rekonstrukcii historie hospodarskych a ob-
chodnych vztahov medzi oboma krajinami Rober-
to Vercelli, prezident TSOK, uvadza, ako od r. 1993

vznikali pocetné prileZitosti pre zahrani¢né spo-
lo¢nosti: ,,V tom obdobi sa spustil proces, ktory
umoznil Slovensku plne vyuZivat vztahy s inymi
medzindrodnymi partnermi. Talianski podnikatelia
prichddzajuci do krajiny sa stretdvali s Gplne inymi
podmienkami ako dnes a museli Celit tazkostiam.
Avsak, ak sa podnikatelovi podarilo doviezt vy-
robok, ktory este nebol na domdcom trhu, nasky-
tla sa mu konkrétna a slubnd obchodnd prilezZitost.
V tych rokoch boli odmeneni ti, ktori mali odvahu
realizovat svoje vlastné intuicie. Boli to firmy ve-
dené smelymi podnikatelmi, ktori pochopili vyznam
a hodnotu vstupu na nové trhy, velmi blizke seve-
ru Talianska, podnikatelia, ktori vycitili potencidl
novej Eurdpy, ktord sa krdtko na to zacala rozvijat
smerom na vychod®.

Marino Mersich — stavebny podnikatel, ktory
sa do Banskej Bystrice prestahoval v devatdesia-
tych rokoch, spomina na pociatky svojho podni-
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IL Presidente del Consiglio Romano Prodi in occasione della visita a Bratislava il 18 luglio 2007.
Predseda vlady Romano Prodi pocas navitevy Bratislavy 18. jula 2007.

Marino Mersich — un imprenditore nel setto-
re edile trasferitosi a Banska Bystrica negli anni
novanta—evocaiprimiannidella sua attivita nel
Paese: “Nonostante alcune difficoltd, compresi
anche le enormi potenzialita di questo magnifico
paese. Il sistema stradale, pure da potenziare, era
tenuto in ottime condizioni. Le abitazioni erano
pit moderne di quanto mi aspettassi, nuovi quar-
tieri erano in costruzione dappertutto e la pulizia
generale delle citta era invidiabile. Ma piu che dei
servizi rimasi sorpreso dalle persone. Gli slovacchi
si dimostrarono da subito molto gentili e cordiali
nei miei confronti. Mi sentii accolto da subito e
percepii immediatamente il grande senso di co-
munita e di solidarieta che caratterizzava lo spi-
rito di questo popolo. Il legame tra le nostre due
societa fece si che collaborare e stringere amicizie,
nonostante la barriera linguistica, non fosse cosa
difficile”.

Nonostante le molte opportunita, da parte
degli operatori italiani vi era la consapevolez-
za della necessita di poter contare su forme di
sostegno, in particolare per quanto riguarda la
corretta comprensione del quadro normativo e
tributario. Ricorda ancora Mersich: “Ci tengo a
ricordare i primi imprenditori italiani che si inse-
diarono in Slovacchia in quel periodo. Essi furono
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dei veri e propri precursori e fondarono la prima
organizzazione di italiani in Slovacchia nel 1995,
con lo scopo di condividere le proprie esperienze
e di essere maggiormente rappresentati.” Un’e-
sperienza poi confluita nella Camera di Com-
mercio Italo-Slovacca fondata nel 1997 e le cui
celebrazioni del 25esimo anniversario lo scorso
anno ne hanno confermato il ruolo di punto di
riferimento per molti imprenditori italiani e slo-
vacchi operanti nel Paese.

Dalla fine degli anni '90, le imprese italia-
ne hanno quindi svolto un ruolo importante
nell’accompagnare la crescita del settore priva-
to slovacco, il cui peso & cresciuto in meno di
10 anni dal 10 al 90 per cento. Una evoluzione
resa possibile da un profondo processo di ri-
forme, come sottolineano alla CAMIT: “Fonda-
mentale fu Uintroduzione di una flat tax del 19%
e l'utilizzo di esenzioni fiscali totali o parziali per
favorire la creazione di posti di lavoro in settori
ritenuti strategici. Vantaggi competitivi, riforme e
manodopera specializzata hanno portato il pae-
se ad occupare rapidamente posizioni di prestigio
nelle principali classifiche internazionali sul c.d.
business environment.”

“Hanno certamente contribuito a questa svol-
ta anche la ristrutturazione e lavvio delle pri-



2592 anniversario della CAMIT (2022). L'Ambasciatrice Catherine Flumiani con alcuni dei Presidenti della Camera di Commercio,
da sinistra: Alexander Resch, Ignacio Jaquotot, Alberto Gerotto, Giuseppe Saretta, Peter Mihdk, Roberto Vercelli.

25. vyrocie TSOK (2022). Velvyslankyia Catherine Flumiani s niektorymi prezidentmi Obchodnej komory, zlava: Alexander Resch,
Ignacio Jaquotot, Alberto Gerotto, Giuseppe Saretta, Peter Mihdk, Roberto Vercelli.

kania na Slovensku: ,Napriek niektorym taZkos-
tiam som pochopil aj obrovsky potencidl tejto
uZasnej krajiny. Cestnd siet, hoci si vyZadovala
posilnenie, bola udrZiavand vo vybornom stave.
Byvanie bolo modernejsie, ako som oc¢akdval, vSade
sa stavali nové obytné Stvrte a celkovd Cistota
v mestdch bola zdvideniahodnd. Viac ako sluz-
by ma vsak prekvapili ludia. Slovdci sa ku mne uz

od zaciatku sprdvali velmi milo a priatelsky. Hned’

som citil, Ze ma prijali medzi seba a okamZite som
vnimal velky zmysel pre spolupatricnost a soli-
daritu, ktory charakterizuje dusu tohto ndroda.
Puto medzi nasimi dvoma krajinami umozZnilo, Ze
navzdory jazykovej bariére, nebolo tazké spolupra-
covat a nadvdzovat priatelstvd*“.

Napriek poletnym prileZitostiam si talianski
podnikatelia uvedomovali délezitost moznosti
spolahnut sa na rézne formy pomoci, najma po-
kial iSlo o spravne pochopenie legislativneho
a danového rdmca. Mersich dalej spomina: ,,Rdd
by som pripomenul prvych talianskych podnikatelov,
ktori sa v tom &ase usadili na Slovensku. Boli to sku-
tocni priekopnici, ktori v roku 1995 zalozZili prvd or-
ganizdciu Talianov na Slovensku s cielom podelit sa
o svoje poznatky a mat vdicsie zastipenie. Tdto ich

skusenost sa neskér v r. 1997 pretavila do zaloze-
nia Taliansko-slovenskej obchodnej komory,
sty¢ného bodu pre mnohych talianskych a slo-
venskych podnikatelov pésobiacich v krajine, Ulo-
hu ktorej potvrdili minuloroéné oslavy 25. vyrocia
jej vzniku.

Od konca devatdesiatych rokov minulého
storociatalianske firmy zohravalidoleZitd Ulohu pri
podpore rastu slovenského sukromného sektora,
ktorého podiel sa za menej ako 10 rokov zvysil 10
az na 90 %. Tento vyvoj bol umozneny vyznam-
nym procesom reforiem, ako zddrazrnuje TSOK:
»,Zdsadnym bolo zavedenie rovnej dane vo vyske
19 % a vyuZivanie Uplného alebo ciastocného os-
lobodenia od dane na podporu tvorby pracovnych
miest v odvetviach povaZovanych za strategické.
Konkurenéné vyhody, reformy a kvalifikovand pra-
covnd sila viedli k tomu, Ze krajina rychlo obsadila
prestizne pozicie v hlavnych medzindrodnych re-
bri¢koch tzv. business environment®.

K tomuto obratu urcite prispela aj restruktura-
lizdcia a zahdjenie privatizdcie bankového sektora
a tzv. strategickych monopolov. Tieto procesy pri-
viedli na Slovensko velké talianske skupiny, ktorych
akvizicie teraz figuruju na zozname najuspesnejsich
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vatizzazioni del settore bancario e dei cosiddetti
monopoli strategici, processi che hanno portato
in Slovacchia grandi gruppi italiani, le cui acqui-
sizioni fanno oggi parte della lista delle imprese
piu performanti nel Paese”, prosegue Vercelli, ri-
chiamando l'acquisizione alla fine del 2001 di
una quota di maggioranza di VUB Banka da par-
te del gruppo bancario italiano IntesaBci (oggi
Intesa Sanpaolo), lingresso nel 2006 di ENEL
con lacquisizione di una quota di maggioranza
di Slovenské elektrarne e la nascita nel 2007 di
UniCredit Bank, scaturita dalla fusione di due
banche, HVB Bank Slovakia e UniBanka. “Queste
acquisizioni hanno significativamente contribui-
to a sostenere larrivo di una importante seconda
ondata di imprenditori e di aziende italiane che
hanno delocalizzato in Slovacchia parte della loro
produzione. Imprese che hanno scelto di deloca-
lizzare per cercare nuove opportunita, puntando
ad internazionalizzare le proprie attivita partendo
da una location previlegiata in centro Europa, o
per avvalersi di manodopera locale qualificata
non sempre reperibile in Italia in determinati set-
tori in cui é richiesta un‘alta specializzazione.” Una
valutazione condivisa da Mersich che sottolinea
come “pit che di parlare di delocalizzazione delle
imprese, il processo che avviarono molti impren-
ditori fu invece quello dell’internazionalizzazione
verso un nuovo potenziale mercato”.

LUimportanza delle riforme e del processo di
privatizzazione & richiamato anche da Alexan-
der Resch, CEO di VUB Banka dal 2013 al 2023
e Presidente della CAMIT dal 2015 al 2021: “La
privatizzazione delle principali banche slovac-
che ha attirato Uinteresse di forti gruppi bancari
dell’Europa occidentale, i quali avrebbero garan-
tito uno sviluppo sano e solido del settore credi-
tizio. Tra questi ci sono state due grandi banche
italiane che hanno stabilito le loro attivita in Slo-
vacchia, contribuendo in modo determinante a
rinvigorire Uintermediazione finanziaria nel Paese.
Di particolare importanza é stata la concentrazio-
ne dei nuovi proprietari strategici delle banche slo-
vacche sullo sviluppo del retail banking, compresi
i mutui ipotecari, che da allora hanno permesso
a centinaia di migliaia di famiglie slovacche di
acquistare una casa di proprietd, realizzando cosi
un sogno difficilmente concepibile per la genera-
zione degli anni Novanta”.

Prosegue Resch: “Nel 2003, la rivista statu-
nitense Forbes parlava della Slovacchia come di
un Paese destinato a diventare “la prossima Hong
Kong o Irlanda”. Nel 2004 — anno dell’ingresso
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della Slovacchia nell’Unione Europea - la Slovac-
chia si e collocata in cima alla classifica delle ri-
forme curata dalla Banca Mondiale per la facilita
di fare affari. Questo e il periodo successivo hanno
portato non solo una rapida crescita economica,
tanto che il Paese & stato soprannominato “la Ti-
gre dei Tatra”, ma anche un significativo apprez-
zamento del tasso di cambio.”

“Nel giugno del 1994, al mio arrivo a Poprad
in qualita di direttore dello stabilimento della
Whirlpool, la fabbrica aveva delle tecnologie ar-
retrate e produceva appena 50.000 lavatrici lan-
no. Nel 2004, appena dieci anni dopo, la fabbri-
ca era arrivata a produrre 2 milioni di lavatrici,
e questo grazie allalto livello di preparazione dei
giovani laureati e la specializzazione e professio-
nalita delle imprese fornitrici di componentistica
che crescevano sul territorio, molte di queste pro-
prio a capitale italiano” racconta Errico Biondi,
manager ed imprenditore attivo in Slovacchia
da quasi 30 anni.

“L’ingresso nell’Unione monetaria europea ha
ulteriormente rafforzato il processo in atto. Que-
sto passaggio valutario e avvenuto nel 2008 e nel
2009, nel contesto della crisi finanziaria e della
Grande Recessione, che hanno messo a dura pro-
va la stabilita finanziaria di molti Paesi europei,
inclusi quelli dell’Europa centrale e orientale. Il
settore bancario slovacco, tuttavia, ha superato
la prova a pieni voti, rivelandosi un‘ancora di sta-
bilita — senza alcun sostegno dal bilancio pubbli-
co - in quanto ha continuato a sostenere i clienti
e a fornire loro i finanziamenti di cui avevano bi-
sogno” aggiunge Resch.

Un’analisi condivisa dalla CAMIT: “Dal 2010,
nonostante la crisi finanziaria del 2009, la Slo-
vacchia é riuscita a mettere in fila dieci anni inin-
terrotti di crescita.” Vengono richiamati U'impatto
dell’adesione della Slovacchia all’'Unione Euro-
pea sotto il profilo normativo, della tutela dei
lavoratori e finanziario, cosi come in termini di
sviluppo delle infrastrutture per i trasporti. “Il
programma Erasmus ha permesso a circa 40.000
studenti universitari di studiare all’estero, molti dei
quali proprio in Italia. | principali aspetti positivi
per le imprese, determinati dall’ingresso nellarea
dell’euro, sono stati l'eliminazione del rischio di
cambio e la riduzione dei tassi di interesse sul de-
bito pubblico e privato. Le aziende hanno avuto
piu facile accesso al credito che si e tradotto in
un incremento degli investimenti esteri, e quindi
anche italiani”, viene sottolineato alla CAMIT,
per la quale tali importanti cambiamenti hanno



podnikov v krajine®, pokraduje Vercelli a pripomi-
na, na konci roka 2001 ziskanie vac¢sinového po-
dielu VUB Banky (v st¢astnosti Intesa Sanpaolo)
bankovou skupinou IntesaBci, v roku 2005 vstup
spolo¢nosti ENEL do Slovenskych elektrarni,
kde nadobudla vacsinovy podiel a v roku 2007
zaloZenie UniCredit Bank fuziou dvoch bank —
HVB Bank Slovakia a UniBanky. ,Tieto akvizi-
cie vyznamne pomohli podporit prichod druhej
déleZitej viny talianskych podnikatelov a podnikov,
ktoré premiestnili Cast svojej vyroby na Sloven-
sko. Spolocnosti, ktoré sa rozhodli pre delokalizdciu
s cielom hladania novych prileZitosti a internacio-
nalizdcie svojich ¢innosti, vychddzali z privilegova-
nej polohy v strede Eurdpy alebo z vyuZitia miestnej
kvalifikovanej pracovnej sily, ktord v Taliansku,
v urcitych odvetviach, kde sa vyZaduje vysokd Spe-
cializdcia, nie je vZdy dostupnd®. S tymto stanovis-
kom sa stotoZnuje aj Mersich, ktory zdérazhuje,
Ze ,;skér ako o delokalizdciu podnikov, v pripade
takto zahdjeného procesu, islo o internacionali-
zdciu smerom k novému potencidlnemu trhu®.

Vlyznam reforiem a postupu privatizacie pri-
pomina aj Alexander Resch, CEO VUB banky v ro-
koch 2013 az 2023 a prezident TSOK v rokoch
2015 az 2021 ,Privatizdcia najvdcsich slovenskych
bdnk vzbudila zdujem silnych bankovych skupin
zdpadnej Eurdpy, schopnych zabezpelit zdravy
a stabilny rozvoj tverového sektora. Medzi nimi boli
aj dve velké talianske banky, ktoré umiestnili svo-
ju ¢innost na Slovensko a rozhodujucim spésobom
prispeli v krajine k oZiveniu finan¢ného sprostred-
kovania. Osobitny vyznam zohralo zameranie sa
novych strategickych vlastnikov slovenskych bdnk
na rozvoj retailového bankovnictva, vrdtane hypo-
tekdrnych Gverov, ktoré odvtedy umoznili stdtisicom
slovenskych rodin nadobudnit vlastné byvanie, ¢im
sa im splnil sen, len taZko predstavitelny pre gene-
rdciu devdtdesiatych rokov.“

Resch pokracuje: ,,V roku 2003 americky ¢aso-
pis Forbes hovoril o Slovensku ako o krajine, ktord
je preduréend sa stat , dalsim Hongkongom alebo
Irskom. V roku 2004, v roku vstupu Slovenska do
Eurdpskej unie, sa Slovensko vdaka jednoduchosti
podnikania dostalo na vrchol rebricka hodnotenia
reforiem Svetovej banky. Uvedené a nasledujuce
obdobie prinieslo nielen rychly hospoddrsky rast,
dokonca az taky, Ze krajina dostala prezyvku ,ta-
transky tiger®, ale aj vyrazné zhodnotenie vymen-
ného kurzu.“

,V juni 1994, pri mojom prichode do Popradu
ako riaditel’ zdvodu Whirlpool, mala fabrika zas-
tarald technoldgiu a vyrdbala len pdtdesiat tisic

prdcok rocne. Len o desat rokov neskér, v roku 2004,
dosiahla vyrobu dvoch miliénov prdcok, a to vda-
ka sSpickovej drovni pripravy mladych absolventov
vysokych $kél a Specializdcii a odbornosti dodd-
vatelov komponentov, ktori v hojnom pocte vznik-
li v okolitej oblasti, pricom mnohi z nich vdaka
talianskemu kapitdlu,“ uvadza Errico Biondi, ma-
nazér a podnikatel pdsobiaci na Slovensku uz
takmer 30 rokov.

,Vstup do Eurdpskej menovej Unie eSte viac
posilnil prebiehajtci proces. Prechod na novd menu
sa uskutocnil v rokoch 2008 a 2009 v kontexte fi-
nancnej krizy a Velkej recesie, ktoré vystavili tvrdej
skuske financénu stabilitu  mnohych eurdpskych
krajin, vrdtane krajin strednej a vychodnej Eurdpy.
Slovensky bankovy sektor vsak bez akejkolvek po-
moci zo Stdtneho rozpoctu v tejto skuske obstdl na
vybornd a prejavil sa ako ,kotva stability’, kedze
nadalej podporoval klientov a poskytoval im po-
trebné finanéné prostriedky,“ dodava Resch.

Podla analyzy, ktoru zdiela TSOK: , Napriek fi-
nancnej krize v roku 2009, sa od roku 2010 Slovensku
podarilo dosiahnut nepretrzity rast desat rokov po
sebe”. Analyza zddraziiuje vplyv vstupu Slovenska
do Eurdpskej Unie na legislativu, ochranu zamest-
nancov a financie, ako aj na rozvoj dopravnej in-
frastruktury. ,,Program Erasmus umoZnil priblizne
Styridsiatim tisicom vysokoSkolskych Studentov Stu-
dovat v zahranici, pricom mnohym prdve v Talian-
sku. Hlavnym prinosom vstupu do eurozény bolo
z hladiska podnikov odstrdnenie kurzového rizika
a zniZenie urokovych sadzieb verejného a sukrom-
ného dlhu. Firmy ziskali lahsi pristup k dverom, ¢o
viedlo k ndrastu zahrani¢nych, a teda aj talianskych
investicii,“ zdérazfuju v TSOK, podla ktorej tie-
to dbleZité zmeny vyrazne zlepsili podnikatelské
prostredie, ¢o viedlo talianskych podnikatelov
k rozhodnutiu investovat na Slovensku.

Vdaka uvedenému procesu priblizenia sa k za-
padnej Eurdpe sa v danom obdobi na Sloven-
sku, najma v PreSovskom a Popradskom kraji na
severovychode krajiny, usadilo niekolko talian-
skych podnikov z tzv. ,sekundarneho sektoru®,
t.j. automobilového priemyslu a bielej techniky,
ako aj dodavatelia sluzieb a komponentov. Tie-
to firmy, podotyka Vercelli, ¢iastocne vystriedali
skupinu daldich, najma z textilného a obuvnickeho
odvetvia, ktoré naopak v tych rokoch zacali opus-
tat krajinu v désledku postupného poklesu pocia-
to¢nych vyhod.

,,Ked sme pred viac ako dvadsiatimi rokmi pos-
tavili nd$ zdvod, Poprad urcite nebol taky, aky je
dnes. Pamdtdm si vSak efektivnost a profesionalitu,
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Decimo anniversario della CAMIT (2007). Da sinistra: Vito Bovoli, Fabrizio Paoletti, Bruno Mrak, Luigi Gravina, Lubomir Drob-
ny, Giuseppe Saretta.
Desiate vyrocie TSOK (2007). Zlava: Vito Bovoli, Fabrizio Paoletti, Bruno Mrak, Luigi Gravina, Lubomir Drobny, Giuseppe Saretta.

migliorato sensibilmente il clima imprendito-
riale e la propensione degli imprenditori italiani
a scegliere la Slovacchia per i loro investimenti.

Attraverso questo processo di avvicinamento
all’area dell’Europa occidentale, ad insediar-
si in Slovacchia furono in quel periodo diver-
se le aziende italiane appartenenti alla cosid-
detta “seconda economia”, societa del settore
automotive e del bianco fornitrici di servizi e
componentistica, in particolare nella regione di
PreSov e Poprad nel nord-est del Paese. Que-
ste aziende — sottolinea Vercelli — hanno dato
in parte il cambio ad un gruppo di altre imprese
che invece in quegli anni hanno iniziato a la-
sciare il paese, in ragione della graduale erosio-
ne dei vantaggi iniziali, in particolare nel settore
tessile e calzaturiero.

“Quando abbiamo costruito la nostra fabbri-
ca, oltre vent'anni fa, Poprad non era certamente
quella di oggi. Ricordo perd lefficienza e la profes-
sionalita con la quale siamo stati aiutati in tutte
le fasi di avviamento da parte delle autorita locali.
In Slovacchia ci siamo sempre sentiti come a casa”
racconta Francesco Amitrano, Vice Presidente
della CAMIT e proprietario di Pasell Slovakia,
azienda che opera per il settore del bianco.

Levoluzione della presenza imprenditoriale
italiana in Slovacchia dimostra senza dubbio la
capacita delle nostre imprese di accompagnare
i cambiamenti e di saper affrontare le nuove sfi-
de. Oggi Ultalia & lottavo partner commerciale
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ed il sesto datore di lavoro straniero in Slovac-
chia. Nel 2021, nonostante il Covid, le esporta-
zioni slovacche verso Ultalia sono cresciute del
27% e le importazioni slovacche dall’ltalia del
20,8%. Trend che si & confermato nel 2022 con
un volume totale degli scambi che ha raggiunto
8,2 miliardi di euro, grazie alla crescita delle
importazioni dall’ltalia del 9,9 per cento, cosi
come a quella delle esportazioni slovacche pari
al 19,8 per cento.

In tale contesto e a fronte del rapido evol-
versi del contesto globale, per le nostre aziende
operanti in Slovacchia si profilano ulteriori sfide,
con particolare riferimento al costo dell’energia,
dell’approvvigionamento delle materie prime e
dei componenti, cosi come alla trasformazione
del settore automobilistico e della limitata di-
sponibilita di risorse umane, in particolare in
alcune zone del Paese. Al tempo stesso, nuove
opportunitasi profilano nel settore della coope-
razione energetica, della transizione ecologica,
cosi come nel quadro della realizzazione del
Recovery Plan slovacco per il quale sono allo-
cati circa 7 miliardi di euro. “Le aziende e gli im-
prenditori italiani presenti in Slovacchia dovranno
cogliere tempestivamente le tendenze chiave da
cui dipendera il loro successo e soprattutto la loro
sopravvivenza nei prossimi trent'anni”’, conclude
Vercelli. “La Camera di Commercio Italo-Slovac-
ca fara del suo meglio per esser presente nel sup-
portarli in questo processo”.



Partita di calcio Italia -Slovacchia, anno 2010. Nella foto Marek Neuwirth di FIAT, il moderatore Juraj Mokry, Lubomir Drobny,
Michele Bologna di Slovenské Elektrarne.
Futbalovy zapas Taliansko — Slovensko, rok 2010. Na snimke Marek Neuwirth zo spoloc¢nosti FIAT, moderator Juraj Mokry, Lu-
bomir Drobny, Michele Bologna zo spolo¢nosti Slovenské Elektrarne.

s akymi ndm miestne orgdny pomdhali vo vsetkych
spustacich etapdch. Na Slovensku sme sa vZdy citili
ako doma“, hovori Francesco Amitrano, viceprezi-
dent TSOK a majitel spoloc¢nosti Pasell Slovakia
pbsobiacej v oblasti bielej techniky.

Vlyvoj pritomnosti talianskych podnikatelov na
Slovensku je nepochybne ddkazom schopnosti
nasich firiem prisposobit sa zmenam a celit novym
vyzvam. Taliansko je dnes 6smym najvacsim za-
hrani¢nym obchodnym partnerom a Siestym naj-
vacsim zahrani¢nym zamestnavatelom na Slo-
vensku. V roku 2021, napriek Covidu, vzrastol
slovensky vyvoz do Talianska o 27 % a slovensky
dovoz z Talianska o 20,8 %. Tento trend sa pot-
vrdil aj v roku 2022, ked' celkovy objem vzajomne;j
obchodnej vymeny dosiahol 8,2 miliardy eur, a to
vdaka narastu dovozu z Talianska o 9,9 %, ako aj
narastu slovenského vyvozu o0 19,8 %.

V tejto suvislosti a vzhladom na rychlo sa me-
niaci globalny kontext sa pred nasimi spolocnos-
tami pdsobiacimi na Slovensku objavuju dalSie
vyzvy, najma pokial ide o cenu energii, obsta-
ravanie surovin a komponentov, ako aj o trans-
formaciu automobilového sektora a obmedzend
dostupnost ludskych zdrojov, najma v niektorych
oblastiach krajiny. Zaroven sa &rtaju nové prilezi-
tosti v oblasti energetickej spoluprace a eko-
logickej transformacie, ako aj v ramci realizacie
Planu obnovy Slovenska, na ktory je vyclenenych
priblizne sedem miliard eur. ,Talianske spolo¢no-
sti a podnikatelia na Slovensku budu musiet véas
uchopit klticové trendy, od ktorych bude zdvisiet ich
uspech a predovsetkym preZitie pocas nasledujdcich
tridsiatich rokov®, uzatvara Vercelli, ,Taliansko-
-slovenskd obchodnd komora vyvinie maximdlne
usilie, aby im v tomto procese bola ndpomocnd*.
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